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Ve své konzultantské praxi
se Casto setkavam s lidmi,
ktefi vydélavaji
nadprimérné velké penize.
Mivaji také znacny
majetek, o kterém si mysli,
Ze je zaroven primym
zajisténim jejich rodiny.
Neni to ale tak
jednoduché, jak se to

na prvni pohled jevi.

KdyZ mluvim o bohatych a movi-
tych lidech, mém na mysli feditele
a top manaZery firem nebo Uspés-
né podnikatele, ktefi vlastni v&tsi
firmy. Ti mohou vydélévat okolo sta
tisic mésiéné a vétdinou své peni-
ze i rozumnym zpUsobem uklddaji.
MozZnosti, kam s nimi, je mnoho.
Nejéastéji to byvaji nemovitosti, ale
vyjimkou nejsou ani velkd investi¢ni
portfolia sloZend z akcif, podilovych
fond nebo alternativnich investic
tfeba do uméni nebo staroZitnosti.

Kdyz maiji lidé velky majetek, ob-
vykle pfedpoklddaji, e tyto statky
jsou pro jejich rodiny pfirozené také
jakymsi zajist&nim pro pfipad, Ze by
se jim néco stalo. Nejen j4, ale i dal-
§i spolupracovnici z OVB, se tasto

kdvdme s tim, Ze si podobnd ne-
pifjemna rizika Zivitelé rodin obecné
vibec nepfipousti — mysli si, Ze jsou
nesmrtelni a v podstaté nedotknu-
telni. | kdyZ bych véem ze srdce pfal,
aby se jim nepfijemné Zivotni situa-
ce s ohrozenim zdravi vyhybaly, sta-
tistiky jsou nedprosné a ono zndmé
pfislovi, Ze nestésti nechodi po ho-
réch, ale po lidech, se nefika jen tak.

Clovék je tvor kfehky — miva
zranéni, trazy, miZe zemfit. V tuto
chvili tedy vyvstdva otdzka, jak moc
ten ktery majetek rodinu skutetné
zajisti. Zde je nutné ke kazdému pfi-
padu pfistupovat opravdu individu-
4Iné. Néktefi podnikatelé totiZ tfeba
opravdu maji vytvofené velké majet-
kové rezervy, jenze kamenem Urazu
byva jejich likvidita.

Pokud jsou vasim majetkem peni-
ze, které jsou dostupné ihned a méte

je ze dne na den na (ctu, a pokryji
tak ndklady rodiny na nékolik let do-
pfedu, pak gratuluji, méte vyhrano.
Na druhou stranu — v takovych pfipa-
dech spiSe stoji za to zvézit, zda mi-
liony na b&zném Gétu skuteéné pini
svoji roli, anebo jsou pouze pozirany
inflaci...

Castéjsim pfipadem byva, Ze
moviti lidé maji své penize ulozené
v investicich — napfiklad v nemovi-
tostech, které pronajimaji. JenZe co
kdyz se stane néco skute¢né zdvai-
ného? Za jak dlouho zpenéiite ne-
movitost, kterou pronajimate? Bude
to tivat mésice, mo#na &tvrtletd, neZ
ziskdte své penize zpét, aby je rodina
mohla pouzivat.

Je tu jedté jeden faktor, ktery by
mél ovlivnit rozhodovani, zda inves-
tovat zrovna do nemovitosti: aktu-
alni situace na trhu. Co kdyz se svét

ocitne v obdobf krize (a Ze to nenf nic
nerealného) a splaskne nemovitostni
nebo akciové bublina? Vy budete své
penize potfebovat pokud mozno co
nejdfive, oviem budete nuceni pod-
stoupit riziko toho, Ze svlij majetek
budete muset prodat v nevhodné
dobé (jinymi slovy pod cenou nebo
se ztratou).

Dalsi variantou uchovéni majet-
ku jsou ty nejméné likvidni néstroje

Extrémnim pfipadem je pak ma-
jetkové vyrovnéni pozlstalosti. Zde
plati tméra, Ze &im vice majetku, tim
je situace komplikovangjsi. Kdyz se
fedi rozsahly majetek, miZe dédic-
ké Fizeni trvat roky. Tyto zdlouhavé
kroky se samozfejmé daji z pravni
stranky urychlit sepsanim zdvéti — ne
kazdy na to ale tfeba uZ ve &tyficeti
letech myslf...

Kritické Zivotni situace fesi v pfi-
padé vysoce kvalifikovanych zamést-
nanct napfiklad manazerské smlou-
vy — tfeba top managment opravdu
velkych korporaci v nich fesi zajisténi
rodiny v pfipadé néjaké zdsadni uda-
losti.

Kdo manazerskou smlouvu s té-
mito parametry nema, muiZe si ji na-
hradit vhodnou kombinaci Zivotniho
pojisténi a dopliikového penzijniho
spofeni, na které mu pfispivd za-
méstnavatel. U vysokopfijmovych za-
méstnanct bych radil nastavit oprav-
du vysoké pojistné &astky pro pfipad
smrti v pojistné smlouvé pro pfipad
smrti nebo dofZiti a vyuZit tak maxi-
malné &astku, kterou zaméstnavatel
na Zivotni pojidténi pfispiva.

Rada lidi oviem podobné be-
nefity nema — pak je tedy namisté
se opravdu zamyslet nad likviditou
svého majetku. Pokud neni vyloZzené
okamzité dostupny a nezajisti blizké
opravdu hned, kdyZ to je potieba,
tak si sjedndnim vlastnfho zajisténi
Elovék nekupuje nic jiného nei Eas.
Cas pro rodinu se s nastrahami Zivota
v klidu a relativné bez dal$iho stresu
vyrovnat. Nebude pak nutné maje-
tek prodévat pod cenou nebo pod
natlakem nedostatku penéz.

V OVB se setkdvame s tim, Ze si
lidé mysli, Ze zékladni rizikové pojis-
t&ni, které kryje rizika smrti, trvalych
nésledkl (razu a také zévaina one-
mocnéni na- milion, stoji horentni
sumy. Tak tomu ale viibec neni. Kdyz

— tfeba shératelské pfedméty nebo
vlastni firma. KdyZ ale maijitel firmy
tieba zemfe, prodej oné spole¢nos-
i neni vliibec jednoduchd zaleZitost
— zvIdst pokud firma stéla na jeho
osobg, nejsou vyhlidky zrovna rizo-
vé. Podobné je to i s obrazy nebo ve-
terdny. Ty musite proddvat naro¢nym
zplsobem pres aukce a také to nenf
zrovna zélezitost nékolika tydnd, ale
spise let.

toto kryti pro Etyficetileté-
ho feditele firmy, ktery ma plat okolo
60 tisic, pak cena pojistky vychazi
mésitné na zhruba 1 400 korun. Ta-
kova &astka pro néj predstavuje zhru-
ba 2,5 % platu. Za to si ale v pfipadé
nestésti kupuje minimalné rok a pal
klidu pro sebe nebo svoji rodinu. Ne-
musf pak délat undhlend rozhodnuti
a muZe energii investovat do snahy
se se situaci vyrovnat.




